
Vertriebsmitarbeiter/Sales Executive (m/w/d) 

Die Datolution GmbH wurde 2015 gegründet und gehört zur SCHRANER-Group, einer im deutsch-
sprachigen Raum führenden Unternehmensgruppe im Bereich Brandmeldetechnik.

Am einfachsten lässt sich die Datolution GmbH als Anbieter für Software- und Cloud-Lösungen 
bezeichnen. In Wahrheit setzen wir jedoch auf einen ganzheitlichen Lösungsansatz! Unser Ziel 
ist es, mittels Digitalisierung sicherheitstechnischer Anlagen die tägliche Arbeit verantwortlicher 
Fachleute zu erleichtern und die Effi zienz der damit verbundenen Prozesse zu steigern.  

Als Teil des DATOlution-Teams...

• führst Du alle Vertriebsaktivitäten zur Realisierung 
defi nierter Geschäftsziele aus

• wirkst Du proaktiv bei der Entwicklung und Pfl ege 
von Kundenbeziehungen mit

• beräts Du Kunden zu unseren Software- und Cloud-
Lösungen im Bereich Sicherheitstechnik

• bist Du für die Angebotserstellung inklusive Abschluss 
des Vertrages verantworltich

• bereitest Du Kundenbesuche vor und führst diese durch

• machst Du aus unseren Kunden Fans

Das erwartet Dich bei uns:

• attraktive, erfolgsorientierte Vergütung
• unbefristetes Arbeitsverhältnis in einem 

zukunftsorientiertem Unternehmen

• individuelle Weiterbildungsmöglichkeiten

• bis zu 32 Urlaubstage

• modernes Equipment inklusive Firmenhandy

• Firmenwagen, welcher auch privat genutzt 
werden darf

Klingt wie auf Dich zugeschnitten? Dann freuen wir uns über Deine Bewerbung mit Angabe Deiner Gehaltsvorstellung 
und des möglichen Eintrittstermins - vorzugsweise per E-Mail an: Dr. Verena Schraner >> verena.schraner@datolution.de

EINFACH DIGITAL SICHER

Datolution GmbH

Weinstraße 45

91058 Erlangen

www.datolution.de

A Member of SCHRANER-Group

in Vollzeit für den gesamten deutschen Raum

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen

Du ...

• hast ein Studium (betriebswirtschaftliche oder 
technisch) oder eine vergleichbare Ausbildung 
erfolgreich abgeschlossen

• kannst erste Erfahrungen im Vertrieb von 
IT-Lösungen vorweisen

• überzeugst mit analytischer und strukturierter Denk-
weise, Verhandlungsgeschick sowie Geschäftssinn

• bist kundenorientriert und kommunikationsstark

• hast eine sehr gute mündliche wie schriftliche
Ausdrucksweise (in Deutsch)

• hast einen gültigen Führerschein Klasse B, fährst 
gerne Auto und besitzt eine hohe Reisebereitschaft

• fl exible Arbeitszeiteinteilung mit individueller 
Tourenplanung von deinem Heimatort aus

• junges, innovatives Team und die Möglichkeit, 
Deine Ideen selbstständig umzusetzen

• fl ache Hierarchien, offene Kommunikation 
und kurze Entscheidungswege

• anspruchsvolle, abwechslungsreiche und
interessante Aufgaben 


